Paolo Ponzano, direktor prodaje ,,Iveka“ za jadransku oblast, o poslovnim aktivnostima u SCG

Koncept: Nadogradnja | prodaja

Pokretanje proizvodnje
mini autobusa, poput
,Joleta®, u tri varijante i
opremom po Zelji kupca,
,Iveko* se pojavio sa
svojim partnerom ,,Gene-
ral autom* na ovom
trZiStu kao proizvodac i
prodavac - kaZe Ponzano

Branislav Kostié

Novi Sad
Za samo tri godine postigli smo na
prostorima Srbije i Crne Gore veo-
ma mnogo i izuzetno smo zadovolj-
ni poslovnim rezultatima koje ovde
beleZimo. Posebno je znacajno da je
inicijativa koja je potekla iz novo-
sadskog ,.General auta”, Ciji je vla-
snik gospodin Zdravko Jelusié, za
nas od izuzetne vaZnosti, ocenio je u
izjavi za ,,Pregled” direktor prodaje
»Iveka“ iz Torina za jadransku
oblast Paolo Ponzano.
Zahvaljujuéi dobroj saradnji i
Sirenju mreZe, a na ovom prostoru
imamo pet dilera, u poslednje vre-
me osetno se promenio pristup
ovom trZiftu koje je za nas sve
atraktivnije. Konacno ,Iveko“ je
dobro poznata marka i mi proizvo-
dimo ¢itava gamu proizvoda od
malih i lakih vozila pa sve do grdo-
sija u gradevinskoj operativi. Po-
kretanje proizvodnje mini autobu-
sa, poput mini autobusa ,Jole“ u
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Ponzano: Zelimo veéi plasman i profit

tri varijanate sa 20, 17 ili 14 se-
dista i opremom po Zelji kupca,
jednostavno se ,Iveko* pojavio sa
svojim partnerom ,,General ‘au-
tom* na ovom trZiStu kao proiz-
voda¢ i prodavac za putnic¢ki pre-

voz, precizirao je Paolo Ponzano.
Prema re¢ima sagovornika ..Pregle-
da“ vozila ne mogu da se prodaju
. ' p J
samo na nivou $asija, pa su u ,.Ive-
ku“ izuzetno zainteresovani za ova-
kve i slicne oblike saradnje, koji
)}

podrazumevaju angaZovanje prove-
renog partnera koji bi na visokom
nivou, kako se to radi u novosad-
skom ,,General-autu®, radili na na-
dogradnji i plasmanu putnickog pro-
grama. Konacno, gospodin Ponzano
naglaSava da u Torinu nisu zaintere-
sovani za tzv. direktnu nadgradnju
ve¢ im je prvenstveni cilj da pro-
nadu prave partnere sa kojima bi
imali iste poslovne ciljeve, dakle
vedi plasman, Sirenje trZiSta i narav-
no obezbedenje vedeg profita.

Veoma je vaZno §to je inicijativa
za ovakvu saradnju potekla od
~General auta® i ovaj cenatr je zai-
sta prvi diler prema interesu i pre-
ma kapacitetima. Minula godina je
inace, za nasu branSu bila veoma
teSka. ,Iveko™ je, naravno, uz mak-
simalno zalaganje odrZao visoko
mesto. a saradnja sa novosadskim
partnerom je veoma znacajna i u
tom smislu. Konac¢no, ovo je bilo i
prvo veliko ulaganje ,Ivekove”
mreZe na unapredenju poslovanja
na trzistu Srbije 1 Crne Gore. Inace,
u poslednje dve godine nismo ak-
tivnije radili na Sirenju trZista reci-
mo. Slovenije 1 Madarske, koje su
na pragu EU i imaju u tom pogledu
sasvim drugacije kriterijume i zah-
teve. To je na neki nacin i oprede-
lilo naSe okretanje i Sirenje na
ovom trZiStu koje smo ocenili kao
veoma zahtevno, ali 1 profitabilno.
istakao je Paolo Ponzano i izrazic
uverenje da ée veé ove godine
.Iveko™ u znatno vecoj meri bit
prisutan na trZi§tu SCG.



